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Quando NON aprire un eCommerce

 



Consideriamo 3 Fattori

ESPERIENZA CONCORRENZA TEMPO



Come aprire un eCommerce

 



PRODOTTO1
Cosa vendere e come venderlo

Ecommerce Occhiali da sole Ecommerce Cancelleria



LOGISTICA2
Approvvigionamento e Scelta dei corrieri

Ecommerce Cibo per Animali Ecommerce Vino



PIATTAFORMA3
Magento - Prestashop - Storeden - Custom - Marketplace

Ecommerce 
CUSTOM

PIATTAFORME
Ecommerce MARKETPLACE



SEO E MARKETING4
Posizionamento sito - Acquisizione - Retention

SEO & Content Lead
Generation

Customer 
Retention



CUSTOMER CARE5
Assistenza pre e post vendita - Fidelizzazione

70%Probabilità che un cliente che conosce già il tuo 
sito riacquisti sul tuo eCommerce

5%Probabilità che un nuovo utente che non conosce 
il tuo sito acquisti dal tuo eCommerce



Grazie per l’attenzione!
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